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Una visitante mira atentamente un panel de ofertas inmobiliarias de los que se han expuesto en transcurso de Sicol.
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OSCAR CHAMORRO

Una ventana a la esperanza

- ciudadanos@lavozdigital.es

El repunte de visitantes
durante el fin de
semana apuntala
numerosas operaciones
de ventaen el recinto
de Los Bateles

Se acabo. El Salon Inmobi-
liario de la Costa de la Luz (Sicol)
que se ha venido celebrando desde
el pasado jueves en la playa de Los
Bateles de Conil es historia desde
anoche, después de cuatro jorna-
das excitantes para los expositores
y de gran ajetreo de visitantes so-
bre todo durante el fin de semana.

La apuesta, arriesgada en los
tiempos dificiles que corren para el
sector de la construccién y la pro-
mocion de viviendas, ha sido bien
acogida por el ptiblico en general,
pero sobre todo por aquellos ciuda-
danos, muchos de ellos veranean-

tes habituales de la zona, que te-
nian planes de comprar una vivien-
da en el litoral gaditano.

Enlos ‘stands’ de Tecnocasa o la
constructora Reyes Salvado se ha
visto estos dias a docenas de com-
pradores potenciales, que lejos de
ahuyentarse por la crisis economi-
ca, estan buscando buenas opcio-
nesen cuanto a precio y disponibi-
lidad para invertir en una vivienda
de primera o segunda residencia.

Precisamente ahi ha estado el
principal nicho de mercado. «Estar
aqui es importante para consolidar
laimagen de nuestra empresay, ase-
guraba José Antonio Fernindez, di-
rector gerente de la sociedad mu-
nicipal de vivienda y suelo de Co-
nil, Rosam, que ha contado con
‘stand’ propio en el evento

Y es que el expositor de Rosam
ha sido uno de los mas visitados es-
tos dias en el Sicol de Conil. Las nu-
merosas promociones de vivienda
protegida que tienen entre manos,
asi como su funcién de promocion
de locales comerciales en el muni-
cipio conilefio, no han pasado de-
sapercibidas por los visitantes.

Entre ellos han estado muchos
jovenes, que buscaban informacién
sobre la apertura del periodo de so-
licitudes para las promociones cer-
canas a la Ronda Norte.

Ya se piensa en la
segunda edicion con
Mas expositores

Sin duda la primera vez nunca
resulta sencilla. Eso es lo que
piensan algunos de los organiza-
dores y participantes en el Sa-
16n Inmobiliario de la Costa de
la Luz que se ha celebrado desde
el pasado jueves en la playa de
Los Bateles de Conil. En el hori-
zonte se plantea ya, pese ala de-
licada coyuntura del sector, una
segunda edicién que manten-
dria la filosofia osada del estre-
no, pero que contaria con un
mayor nimero de expositores y
presencias técnicas. El apoyo de
las instituciones, como el que
ha brindado el Ayuntamiento de
Conil en esta primera edicidn,
se antoja fundamental para dar
continuidad a la iniciativa de es-
tos empresarios.

Por lo demas, la organizacion del
Salén Inmobiliario de la Costa de
la Luz mostraba ayer su satisfaccion
por cémo ha transcurrido todo, aun-
que légicamente ponia el acento
en las dificultades que se encuen-
tra cualquier evento de esta indo-
le en los tiempos que corren.

De cualquier forma, con el pa-
trocinio de LA VOZ, el Salén Inmo-
biliario Sicol de Conil ha sido capaz
de reactivar el espiritu del sector
de la construccion y la promocion
en la provincia.

Basta resaltar la presencia de im-
portantes profesionales que estu-
vieron en las jornadas técnicas del
primer dia o la gran afluencia de vi-
sitantes que han pasado por los dis-
tintos ‘stands’ instalados en Los Ba-
teles, sobre todo en las jornadas del
sdbado y el domingo.

Sialgo muestra ademds el inicio
de la recuperacién econdémica de
este sector tan pujante hace unos
afios, es el volumen de negocio. En
Sicol algunas firmas han consegui-
do cerrar importantes operaciones
como la venta de viviendas en pri-
mera linea de playa. Ademads, han
logrado algo mucho mas importan-
te, consolidar su imagen y estable-
cer contacto directo con sus clien-
tes, que se traducira en cifras de ne-
gocio en los proximos meses.



